
Legrand Group Belgium, met zetel in 
Diegem, is een filiaal van de Franse Legrand 
Group die wereldwijd 30.000 mensen tewerkstelt 
in meer dan 70 landen. Legrand is de specialist 
op wereldvlak in producten en systemen voor 
elektrische installaties en informaticanetwerken 
voor woon- en werkomgeving. Legrand Group 

Belgium vertegenwoordigt de merken Legrand en BTicino op de Belgisch-Luxemburgse markt 
en is hiermee de specialist inzake elektrisch installatiemateriaal voor laagspanning. Legrand 
en BTicino beschikken over een uitgebreid gamma innoverende producten voor de 
woningbouw (schakelaars, domotica, distributie en beveiliging), de tertiaire sector (scholen, 
ziekenhuizen, kantoren, hotels, ...) en de industrie. Om in te spelen op de stijgende vraag 
van de markt, zijn wij op zoek naar de volgende professional (m/v):

Functie: Voor de salesafdeling ben je het aanspreekpunt bij uitstek wat het technische en 
commerciële aspect betreft van nieuwe projecten, zowel voor klanten als voor collega-verkopers. 
Dankzij een stevige productkennis investeer je in duurzame relaties met groothandelaars en 
installateurs. Je houdt hierbij voor ogen dat praktische en concrete oplossingen steeds centraal 
staan. Dagdagelijks sta je op die manier garant voor een professionele en technisch onderlegde 
begeleiding, zowel op het vlak van informatie, service als prijsbepaling. Om dit in goede banen 
te leiden, krijg je uiteraard ook interne ondersteuning van de studie- en marketingdienst. 
Bijkomend verzorg je geregeld productpresentaties en geef je gebruiksvriendelijke opleidingen 
over software en praktische toepassingen. 

Profiel: Commercieel inzicht combineer je met een projectmatige en klantvriendelijke aanpak 
om successen te boeken. Jouw analytische ingesteldheid en sterke interesse in techniek maken 
dat je een brede kijk hebt en steeds oplossingsgericht te werk gaat. Je bent communicatief 
voldoende sterk om zaken duidelijk te verwoorden en over te brengen naar de klant. Een 
bachelor- of masterdiploma is meegenomen en relevante werkervaring in industrie of 
bordenbouw is welkom, maar zeker geen must.

Aanbod: Een boeiende commerciële uitdaging in een organisatie met een ijzersterke 
merknaam en een zeer ruim assortiment. Legrand biedt zijn werknemers tevens een soepele 
structuur aan op mensenmaat en een bedrijfscultuur die de ontwikkeling van medewerkers 
ondersteunt. Je kan rekenen op gemotiveerde collega’s, een stimulerende werkomgeving en een 
motiverend salarispakket (o.a. bedrijfswagen, home office, extralegale voordelen, ...).

Distributieborden - regio Vlaanderen

Interesse? Stuur dan meteen je sollicitatiebrief met cv naar KATZ NV, 
Anouschka Katznelson, Handelslei 193, 2980 Zoersel, e-mail naar 
legrand@katz.be of surf naar www.katz.be. Je kandidatuur wordt 
discreet behandeld en je krijgt steeds een persoonlijk antwoord. 
Deze vacature wordt exclusief begeleid door Katz.
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